
HAY EQUIPO!

Llegó el turno de presentarles a Andrea Martín, quien forma 
parte del equipo de desarrollo comercial de planificación 

financiera Cinética Advisors.

Comparte el espíritu que define a Cinética desde sus orígenes: el valor 
de la capacitación constante, el trabajo en equipo para brindar el mejor 
servicio, el compromiso para generar relaciones de confianza y desarro-
llo, pensando distintas maneras para agregar valor en el día a día, y nos 
cuenta que disfruta mucho el trato con agentes, clientes, pares y empre-
sas proveedoras de soluciones.

En lo personal, nos dice que le encanta estar en familia y con amigos, 
viajar, salir a comer, recibir en casa, mirar series o una buena peli en 
casa o ir al cine. Juega al paddle y al tenis y hace muy poco retomó la 
práctica de golf.

Desde Cinética Advisors estamos muy contentos con la incorporación de 
Andrea al equipo, que en estos años ha demostrado acompañar y trans-
mitir los valores que nos definen y que buscamos fortalecer en cada una 
de nuestras acciones. Su energía y empuje en cada actividad que em-
prende con nosotros nos llena de ganas de seguir avanzando. Muchas 
gracias Andrea por tu compromiso y buena onda para trabajar siempre!

Andrea entró en contacto con el mundo de los seguros a los 21 años, en 
sus propias palabras "con poca idea de la importancia de la protección, 
sin contactos, pero con mucha garra, caradurez y determinación". Nos 
cuenta que al poco tiempo esa determinación la llevó a vender en poco 
tiempo su primera póliza de un millón de dólares, el gran objetivo de 
todo vendedor de seguros. La vida y las oportunidades la fueron 
llevando a distintas ciudades, industrias y roles, entre las cuales nos 
cuenta de su paso por la Universidad de Buenos Aires para completar 
sus estudios, sus años a cargo de la comercialización de seguros de 
vida en el Deusche Bank y su paso por la ciudad de Mendoza.

Llegó a Cinética hace cuatro años, a través de Martín Marne, en Bahía 
Blanca, quien le presentó a Carlos. En su primer encuentro, Carlos le 
contó lo que hacía en Cinética y Andrea quedó fascinada con lo que 
había crecido el mundo de los seguros que había conocido en sus 
inicios. Descubrió que era un mundo ampliado, con solución no solo en 
seguros de vida, sino en cuanto a ahorro e inversiones, y que estaba 
todo lo que se podía necesitar para la planificación patrimonial. Ella ya 
se encontraba en la búsqueda de un nuevo desafío que le permitiera 
estar mas cerca de sus hijas, Franca (17) y Joaquina (13) sin viajar tanto 
como lo venía haciendo durante los últimos 7 años en su trabajo como 
gerente de desarrollo de zonas para una empresa de venta directa. La 
propuesta de Carlos fue ideal y desde entonces forma parte de nuestro 
equipo en Buenos Aires.


